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	۱.جاهای خالی را پر کنید.

الف.مراحل بررسی بازار بررسی........................... و بررسی ‌‌‌‌‌............................. است.

ب.حقوق به صورت........................ و دستمزد به صورت .......................... محاسبه می‌شود.

ج.طرح کسب و کار سند ........................... و ................................ است که روش اجرای فعالیت در یک دوره‌ی زمانی مشخص می‌کند.

د.مجموعه‌ای از منافع که کسب و کارها به مشتریان پیشنهاد می‌دهند ......................... می‌باشد.

ه.ارائه راهکارهای جدید برای مسائل خاص هر مشتری به صورت مجزا .......................... نام دارد.

و.روش‌های قیمت گذاری بر مبنای .......................... و.....................  است.
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	۲.جملات صحیح و غلط را مشخص کنید.
الف.اگر درآمدها بیشتر از هزینه باشد زیان می‌شود.

ب.هزینه ثابت هزینه‌هایی هستند که هیچ ارتباطی با مقدار محصول تولید شده ندارند.

ج.هدف هر کسب و کار بدست آوردن سود است.

د.بدون مشتریان کسب و کارها در بلند مدت دوام می‌آورند.
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	۳.نوع کانال های استفاده شده و وظایف پوشش داده شده برای کسب و کارهای زیر را بنویسید.
کسب و کار                       کانال استفاده شده                             وظایف پوشش داده شده                                
دیجی کالا

مپنا
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	۴.دو مورد از قیمت گذاری پویا را نام برده و توضیح دهید. 
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	۵.دو مورد از باورهای نادرست در مورد کارآفرینی را بنویسید. 
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	۶.جاهای خالی را پر کنید.
نوع کار                                           خط تولید        نوع فعالیت            مکان و مالکیت
آشپزی                                            سفارشی           .................             شهری-خانگی
فروش اینترنتی لباس                          ...............            خدماتی               ...................
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	۷.انگیزه‌های ایجاد شراکت در کسب و کار را نام ببرید. 
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	۸.تفاوت مالکیت فردی و شرکتی در چیست. 
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	۹.چهار مورد از اصول حاکم بر بازار اسلامی را بنویسید. 
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	۱۰.در آمد فروش را چگونه محاسبه می‌کنیم.
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	۱.الف مشتریان و رقبا
ب.ماهانه و ساعتی
ج.مکتوب و منظمی
د.ارزش پیشنهادی
ه.حل مسئله
و.رقبا و هزینه
۲.
الف.غلط
ب.صحیح
ج.صحیح
د.غلط
۳.
الف. اینترنتی     آگاهی.انتخاب.خریدالکترونیکی
ب.دولتی
تولید انرژی های مدرن
۴.
بازار آنی؛قیمت ها به صورت پویا و بر اساس عرضه و تقاضا تعیین می‌گردد.
چانه زنی؛قیمت ها بستگی به قدرت مذاکره بین دو یا چند شریک دارد.
۵.کارآفرینی یعنی مدیریت کردن(الزاما فرد کارآفرین مدیر خوبی نیست)
کارآفرینی صرفا اشتغال زایی(کارآفرینی فقط این نیست برای دیگران شعل ایجاد کنید بلکه باید خلاق بود و ارزش جدیدی در کسب و کار ایجاد کرد).
۶.خدماتی 
سفارشی  و اینترنتی
۷.کاهش خطر.کاهش هزینه تولید.کسب منابع و فعالیت های خاص
۸.مالکیت فردی مدیر کسب و کار یک فرد است و تمام مسولیت ها بر عهده اوست.
شرکتی.جند نفر با در اختیار گذاشتن پول،اموال و نیروی کار و مهارت ها در سود یا زیان کسب و کار شریک می‌شوند.
۹.اصل الهی بودن،اصل کرامت انسانی،اصل عدالت،اصل پای بندی به تعهدات
۱۰.
در آمد فروش=مقدار فروش×قیمت فروش
	


